Sie sind eingeladen

Sie erhalten ein Konzentrat aus Uber 40 Jahren
Berufserfahrung, einfach und sofort fur Sie
umzusetzen. Sie steigern Ihre Ergebnisse um bis zu
78% und haben viel Spaf? an Ihrer Arbeit.

Sie erfahren zum Beispiel wie:

 Sie ihre Ziele erreichen und nicht mit einer
Dringlichkeitspraxis kdmpfen.

« Sie gestalten und nicht fremdbestimmt werden.

« Ihre Prothetik auf Anhieb passt ohne Nachprap.
oder 2. Abformung.

* Sie nicht oder nur Nuancen einschleifen missen.

« Ihre Patienten von der Asthetik begeistert sind und
Sie weiterempfehlen.

« Sie gleich eingliedern kénnen ohne hin und her.

« Ihr Terminplan eingehalten und nicht sténdig
umgeworfen wird.

« lhre Arbeitsablaufe stressfrei und verlasslich sind.

« Sie hoch wirtschaftliche Ergebnisse verbuchen.

« Sie genug Zeit haben fir Wesentliches aul3erhalb
der Praxis.

Nach den Richtlinien der Bundeszahnéarztekammer
erhalten Sie pro Seminartag 6 Fortbildungspunkte.

zur 4-teiligen Seminarreihe:

Baustein 1
Samstag 23.02.2019 « 8:57 -16:03 Uhr

Zahnersatz kommt und passt in
Spitzenqualitat (Teil 1)

« Die richtige Zentrik

* Die sichere Kieferrelationsbestimmung

» Wichtige praxisrelevante Angaben auf prazisen
Modellen

* Prothetische Planung ist Alles - ohne Planung ist
Alles nichts

« Kommunikation zwischen Patient, Zahnarzt und
Labor

« Treffsicheres Preisangebot

» Erwartungshaltungen erfillen

» Gesichtsbogen und Clinometer - Sinn und Zweck

* Organisation und Arbeitsweisen im Labor - die
Qualitat wird deutlich

* Fehlervermeidung - Fehlermanagement

* Tipps und Ideen zur Steigerung der Wirtschaftlichkeit

* Ihre Fragen

Baustein 2
Samstag 29.06.2019 - 8:58 -16:02 Uhr

Zahnersatz kommt und passt in
Spitzenqualitat (Teil 2)

» Gezielte und wahrend der Sitzung kontrollierte
Préparation

» Dimensionsgetreue Abformung

« Das sichere Provisorium

» Anproben

* Verkleben spannungsfreier kombinierter Arbeiten
im Mund

* Fertigstellung und Reiseprothese

* Top Asthetik mit einfacher Farbauswabhl - keine
Farbanderungen als Reklamation

 Fehlervermeidung — Fehlermanagement

* Tipps und Ideen zur Steigerung der Wirtschaftlichkeit

* Ihre Fragen

Die erfolgreiche Zahnarztpraxis

Baustein 3
Samstag 09.11.2019 - 8:59 -16:01 Uhr

Betriebswirtschaftliche Aspekte und
Marketing in der Zahnarztpraxis

« Erfolgreiche, zielgerichtete Praxisfiihrung

* Betriebswirtschaftliche Basics

= Organisation

» Kommunikation und Mitarbeiterfihrung
 Patientengewinnung

» Gezielte Patientenberatung

* Qualitatssicherung

* Tipps und Ideen zur Steigerung der Wirtschaftlichkeit
* Ihre Fragen

Baustein 4
Termine nach Vereinbarung

Individuelles, praxisbezogenes
Coaching am konkreten Fall

Was hilft alle Theorie, wenn sie nicht in die tagliche
Praxis integriert und erlebbar wird?

Von der Planung bis zur Eingliederung werden Sie
gemeinsam mit dem Referenten persoénlich die
Seminarinhalte an 4 Teleskoparbeiten und

4 festsitzenden Arbeiten umsetzen und somit die
Vorteile fest in ihr Praxiskonzept integrieren.

Je komplexer die Arbeiten sind, desto gréRRer der
Lernerfolg.

Um den Erfolg maximal auszuschdpfen, sollten die
Arbeiten Uber ca.12 Monate verteilt fertiggestellt
werden.

Die Kosten fir diesen Baustein werden mit den
Auftragen verrechnet.

Erleben Sie ganz viel Spal} dabei und
Freude an Ihrem wachsenden Erfolg.



Sie sind eingeladen zur 4-teiligen Seminarreihe:

Die Entstehungsgeschichte dieser
Seminarreihe:

Schon bald nach der Griindung des Labors im
Dezember 1992 wurde deutlich, dass z.B. einige
Materialien, Techniken und Arbeitsablaufe im Labor
und in vielen Praxen, besonders bei unerfahreneren
Zahnarzten (innen) nicht zu wirklich guten Ergebnissen
in Qualitat und Wirtschaftlichkeit fiihren konnten.

Einige fir die Selbststéandigkeit essentielle Kenntnisse
werden bis heute weder auf Universitaten noch auf
Meisterschulen gelehrt.

Schuldzuweisungen halfen weder dem Techniker noch
dem Zahnarzt weiter. Viel Geld wurde durch
aufwendiges Nacharbeiten und Neuanfertigungen
verbrannt und Spal? machte das fiir beide Seiten
schon gar nicht.

Learning by doing und viele Fortbildungen erweiterten
schnell den Wissensstand.

Im Labor gilt das Motto “Alles was die Qualitat erhoht
und Arbeitszeit spart muss umgesetzt werden®.

Das fiihrt automatisch zu einem standigen
Verbesserungsprozess.

Die Idee, die Probleme offensiv mit internen
Fortbildungen anzugehen, begann ich mit einfachen
Mitteln umzusetzen.

Die Skripte tippte ich mit Schreibmaschine auf Papier,
kopierte sie auf Folien, warf sie in der Fortbildung mit
einem Overheadprojektor an die Wand und besprach
die Inhalte mit den Teilnehmern.

Damals lud ich Assistenten und junge Praxisgriinder
zu den Fortbildungen ein. Alles Schnee von gestern.
Heute kénnen Sie die Prasentation auf PowerPoint
erleben und es sind Zahnéarzte aller Altersgruppen als
Teilnehmer vertreten.

Sie profitieren von der Essenz aus Uber 40 Jahren
Erfahrung und vielen Fortbildungen.

Mit hunderten von Zahnarzten habe ich gearbeitet und

die erfolgreichsten Methoden fiir Sie herausgearbeitet.

Verstandlich und nachvollziehbar kdnnen Sie die
Inhalte sofort am nachsten Tag umsetzen. Aus der
Praxis fur die Praxis! Steigern Sie lhre Ergebnisse um
bis zu 78%!

Ich freue mich auch Sie im Seminar begriiRen zu
diirfen!

Ihr Referent
Bernd Helbig ZTM

Schulungscentrum:

helbig
zahnasthetik

Landgraf-Philipp-Stral3e 25

34613 Schwalmstadt-Ziegenhain

Tel. 06691 929195 « Fax 06691 929196
info@helbigzahnaesthetik.de
www.helbigzahnaesthetik.de

Die erfolgreiche Zahnarztpraxis

Die Bausteine 1 bis 3 sind in sich abgeschlossen,
in beliebiger Reihenfolge sinnvoll und buchbar.

Hiermit melde ich mich/uns verbindlich zur
Fortbildung an:

bitte ankreuzen:
Baustein 1
0 Samstag 23.02.2019 « 8:57 -16:03 Uhr

Baustein 2
0 Samstag 29.06.2019 « 8:58 -16:02 Uhr

Baustein 3
0 Samstag 09.11.2019 « 8:59 -16:01 Uhr

Baustein 4
0 Termine nach Vereinbarung

Sie investieren fir die Bausteine 1 bis 3 jeweils
nur 98 € incl. MwSt. pro Baustein und Person,
fur Assistenten nur 78 € incl. MwSt.

Inclusive Getranke und Verpflegung.

Jede/r Teilnehmer/in erhalt ein Zertifikat.

Name:

Name:

Name:

Bitte faxen an: 06691-929196
oder per E-Mail: info@helbigzahnaesthetik.de

Unterschrift/Praxisstempel:


mailto:info@helbigzahnaesthetik.de

